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Resumen Ejecutivo

Una Industria que Resiste y Crece
Durante el primer semestre de 2026, la industria aseguradora mexicana demostró una 
solidez financiera notable: las primas emitidas directas alcanzaron $558,940 millones de 
pesos, un crecimiento nominal del 5% anual frente a los $533,186 MDP registrados en el 
mismo periodo de 2025.

A pesar de las tensiones inflacionarias en insumos de salud y de la volatilidad 
macroeconómica, la demanda social de protección no cedió. Los ramos de Vida y Gastos 
Médicos se consolidaron como los motores clave del sector, impulsados por una mayor 
conciencia del riesgo y la búsqueda de certidumbre patrimonial entre las familias 
mexicanas.

Dato Destacado

$558,940 MDP en primas emitidas directas, con un 
crecimiento sostenido del +5.0% anual en un entorno 
macroeconómico complejo.



Indicadores Clave del Sector
El desempeño semestral reportado por la Asociación Mexicana de Instituciones de Seguros (AMIS) se sintetiza en las siguientes métricas 
fundamentales:

Indicador 1S-2025 1S-2026 Variación

Primas Emitidas Directas $533,186 MDP $558,940 MDP +5.0%

Primas de Vida $215,496 MDP $229,504 MDP +6.5%

Primas de Gastos Médicos $96,204 MDP $104,863 MDP +9.0%

Pagos por Siniestralidad (Prom. Diario) — $1,598 MDP +8.0%



Crecimiento de Primas por Ramo
Comparativo de primas emitidas directas en los principales ramos entre el primer semestre de 2025 y 2026 (millones de pesos).
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Ramo Vida: Certidumbre 
Financiera y Ahorro a Largo Plazo
El ramo de Vida se posicionó nuevamente 
como el de mayor volumen de prima 
dentro de la industria, alcanzando 
$229,504 MDP con un avance del +6.5% 
anual. La penetración de productos 
mixtos —protección más ahorro e 
inversión— cobró tracción entre familias 
mexicanas que buscan blindar su 
patrimonio frente a imprevistos.

Productos Mixtos

Combinación de protección, ahorro 
e inversión como estrategia 
patrimonial integral.

Coberturas 
Complementarias

Mayor adopción de invalidez y 
supervivencia, más allá de la 
cobertura por fallecimiento.



Gastos Médicos: El Desafío de la 
Inflación Médica
Con un repunte del +9.0% anual y una captación de $104,863 MDP, la operación de 
Accidentes y Enfermedades fue la de mayor dinamismo porcentual del semestre.

Presión en Costos

Encarecimiento de tecnologías 
diagnósticas, insumos hospitalarios y 
medicamentos obliga a reajustar 
primas de forma sostenida.

Percepción del Consumidor

El costo percibido de un evento 
catastrófico de salud supera 
ampliamente el costo de la póliza, 
manteniendo la demanda elevada.

Pólizas Individuales y Colectivas

Ambos segmentos muestran dinamismo: el individual por conciencia de riesgo y el 
colectivo por beneficios corporativos.



Retos Operativos

Prioridades Estratégicas para el 2S-2026
1 Gestión de Siniestralidad y 

Redes Médicas

Con pagos diarios promedio de $1,598 
MDP, la prioridad debe enfocarse en la 
contención del gasto hospitalario 
mediante convenios de tabuladores, 
auditoría médica con inteligencia artificial 
y modelos de salud preventiva que 
reduzcan la frecuencia de siniestros.

2 Modularidad en Productos de 
Salud

Ante la sensibilidad al precio, las 
instituciones deben innovar en esquemas 
de deducibles dinámicos, coaseguros 
topados y redes cerradas que permitan 
mantener accesible el costo de entrada al 
seguro de gastos médicos sin deteriorar 
márgenes técnicos.

3 Eficiencia en Canales de 
Distribución

La integración digital de la suscripción y 
el fortalecimiento del canal agencial 
como consultores patrimoniales serán 
determinantes para acelerar la 
penetración en segmentos no atendidos y 
mantener márgenes saludables.



Siniestralidad: La Presión Técnica en Cifras
El promedio diario de pagos por siniestralidad al cierre del primer 
semestre de 2026 asciende a $1,598 millones de pesos, con un 
incremento del +8.0% anual. Esta métrica refleja directamente el 
impacto de la inflación médica sobre los estados técnicos de las 
aseguradoras.

Una gestión eficiente de redes y la adopción de tecnologías 
predictivas son imperativas para preservar la rentabilidad del 
ramo de salud en el segundo semestre.

$1,598
MDP Diarios

Promedio de pagos por siniestralidad en el 1S-2026

+8%
Incremento Anual

Crecimiento interanual en el costo de siniestros del sector



Perspectiva al Cierre del Ejercicio 
2026
El desempeño del sector asegurador al primer semestre de 2026 reafirma su papel como 
pilar indispensable en la estabilidad socioeconómica del país. La inercia positiva en la 
contratación de seguros de Vida y Salud sienta una base sólida para superar las 
proyecciones de crecimiento anual.

Solidez Técnica

Prudencia en el diseño de nota técnica y tarificación para absorber la presión 
inflacionaria sin comprometer la competitividad.

Crecimiento Sostenible

La inercia positiva en Vida y Salud posiciona al sector para superar las 
proyecciones de crecimiento al cierre del ejercicio.

Demanda Social Robusta

La búsqueda de protección patrimonial y cobertura médica garantiza una 
demanda estructuralmente sólida en todos los segmentos.



Conclusiones

Puntos Clave para la Toma de Decisiones

1

Crecimiento Nominal Sostenido

El sector creció +5.0% nominal en primas 
directas, con Vida (+6.5%) y Gastos Médicos 
(+9.0%) como motores principales. La 
demanda de protección se mantiene 
resiliente frente a la volatilidad económica.

2

Inflación Médica como Variable 
Crítica

La inflación en insumos hospitalarios y 
medicamentos es el principal riesgo técnico. 
Su gestión mediante IA, redes médicas 
optimizadas y productos modulares definirá 
la rentabilidad del ramo de Salud en 2H-
2026.

3

Oportunidad de Distribución 
Digital

La integración de canales digitales y el 
reposicionamiento del agente como 
consultor patrimonial representan la 
palanca más eficiente para ampliar 
penetración en segmentos no asegurados y 
mejorar márgenes operativos.

Fuente: Balance de la AMIS al Primer Semestre de 2026. Datos sujetos a revisión por parte de la autoridad regulatoria.


